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		Testimoniale

		Adrian Gârmacea, Director General Barrier:
“Mereu surprinzător şi cu mulţi paşi înaintea vremurilor. Citesc mereu informaţiile primite de la Daniel şi aproape mereu am ceva de învăţat, descoperit.”
	Adrian Vrăjitoru, Service Manager Allianz:
“Daniel este o persoană foarte serioasă având o creativitate şi o viziune deosebită. Daniel poate ajuta orice client să îşi dezvolte afacerea. Un must have pentru orice companie!”
	Alin Neagu, CEO, Green Future:
“We change our path.”
	Dorel Bajaliu, General Manager, Energoutilaj SA:
“Business oriented, extremely serious and dedicate to his work, a real asset for any company, I am gladly recommend him.”
	Emanuel Popa, Director General, ProNat, Timişoara:
“Detaliile aparent neimportante fac diferenţa.”
	Gabriel Bordea, Commercial Manager, Agil Timişoara:
“Three words: visionary, resourceful and reliable. Thank you Daniel!”
	Gheorgheasa Mihai, B2B Performance Manager, Orange ROMânia:
“I worked with Daniel for more than 1 year.  During this period I see in Daniel a great leader & a visionary person. He has a vision of the future.”
	Horea Zaha, CEO, Banat Bun:
“Concept interesant. Avantaje clare pe nivel operaţional.”
	Robert Zisu, CCO, HemoTreat™:
“Sunt mulţumit de rezultatul final.”
	Stanciu Marian, Director General, Savedoc:
“Trebuie să-mi schimb aproape total modul de abordare.” 
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